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E V E N T I E V E N T I

Signor Vigorelli, un breve 
profilo di Gamma Com-
merciale…

L’azienda nasce nel 
1988 in provincia di Mi-
lano. Mentre in un primo 

“Videosorveglianza 
digitale: la 

sicurezza garantita 
dalla tecnologia”, 

questo il titolo 
del seminario 

organizzato 
da Gamma 

Commerciale e 
Dylog Italia lo 

scorso 18 marzo 
presso il Marriott 

Milan Hotel. In 
quell’occasione 
abbiamo rivolto 

qualche domanda 
a Giuseppe 

Marino Vigorelli, 
responsabile 

commerciale della 
società milanese, 

che ha fatto gli 
onori di casa, e a 

Mauro Repossi, 
responsabile 

tecnico

Video e sicurezza: il futuro 
è lʼintegrazione dei sistemi

Ariela Papadato

momento si occupa esclu-
sivamente di assistenza tec-
nica nell’ambito della Tvcc, 
dal 1995 inizia a dedicar-
si anche alla distribuzione. 
Tra i nostri servizi, anche 
l’assistenza tecnica post-

vendita al cliente. 

Qual è il vostro 
cliente tipo?

L’installatore, dal-
la piccola azienda fi-
no al grande system 
integrator.

Vendete esclusivamente in 
Italia o anche all’estero?

Solo in Italia, su tut-
to il territorio nazionale, 
dove non abbiamo punti 
vendita diretti ma partner, 
che possono essere grossi 
installatori oppure distri-
butori di materiale di sicu-
rezza di altro genere quali 
casseforti, sistemi di antin-
trusione o antincendio. 

Come è cambiato, secondo 
lei, il mercato della Tvcc 

dal 1988, anno di nascita 
dell’azienda?

Negli ultimi anni gran 
parte della clientela chie-
de un prodotto più sofisti-
cato e affidabile, sa ricono-
scere la qualità e la esige. 
Per quanto ci riguarda, dal 
’95 la nostra crescita è sta-
ta tangibile, grazie anche 
al nostro modus operan-
di, che ci ha portato a sce-
gliere sempre come part-
ner produttori di indiscus-
so prestigio quali Bosch, 
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Software e video, 
binomio vincente

Computar, Ganz, Gams, 
e, per l’appunto, Dylog 
Italia…

Quali motivazioni sono alla 
base di quest’ultima colla-
borazione?

Siamo rimasti affascinati 
dalle avanzate soluzioni di 
videosorveglianza offerte da 
Dylog, alle quali noi offria-
mo il giusto supporto com-
merciale e organizzativo. 
Si tratta di moduli software 
molto sofisticati, applicabi-
li su qualunque tipologia di 
impianto, al di là di qualsiasi 
marchio e di qualsiasi filo-
sofia costruttiva. Questa è 
la grande novità. 

Avete in programma altri 
seminari incentrati sulle 
soluzioni video?

Sì, ma presso la nostra 
sede. Stiamo allestendo una 
sala demo molto attrezza-
ta, nella quale proseguire-
mo con la presentazione di 
altri prodotti.

Come vede l’evoluzione 
delle tecnologie video?

Come un rapido cam-
mino verso l’integrazione 
dei sistemi. Questo è il 
concetto chiave sul quale 
articoleremo la nostra filo-
sofia di vendita. Non più 
apparecchiature isolate, 
ma apparati flessibili, che 
si configurano tra loro in 
modalità aperta, compo-
nibile e adattabile alle spe-
cifiche necessità del singo-
lo cliente.

 
Mauro Repossi, 
responsabile tecnico 
di Gamma Commerciale

Signor Repossi, ritorniamo 
al tema del seminario: la 
tecnologia garantisce la 
sicurezza?

Ci sta provando. Certo, 
da sola al momento non ba-
sta. L’uomo, tuttora suppor-
to indispensabile, rappre-
senta ancora una variabile 
dalle molte incognite… 

Più in generale, come 
vede il futuro del com-
parto? 

Sono decisamente ot-
timista. C’è ancora mol-
to da fare ma il mercato 
è assolutamente in cre-
scita, con variazioni in 
ambito software. A mio 
parere, la videoregistra-
zione sarà sempre più 
stand-alone e la gestio-
ne sempre più software. 
Il futuro sarà integrazione 
totale e dialogo dei siste-
mi di sicurezza tra loro.
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Durante il se-
minario Stefa-
no Martinato, 
della divisione 
Dylog Secu-
rity System, 
ha presentato 
Video Securi-
ty Box, frutto 
dell’esperien-
za maturata 
dalla software 
house torinese nell’am-
bito dell’elaborazione 
delle immagini e primo 
sistema realizzato da 
Dylog dedicato alla vi-
deosorveglianza. 
Si tratta di un prodotto 
che lavora su sistema 
operativo Windows 2000 
o XP, le cui prestazioni 
vanno dalla videoregi-
strazione digitale di ba-
se a motion detection da 
interni o da esterni all’an-
titerrorismo - laddove, ha 
spiegato Martinato, l’ac-
cezione di antiterrorismo 
può essere limitativa, nel 
senso che si parla di un 
sistema che, operando 
tramite algoritmi statisti-
ci,  è in grado di rilevare 
le variazioni di oggetti 
che appaiono o spari-
scono in una determina-
ta area - fino al controllo 
accessi, in quanto Video 

Security Box è in grado 
di riconoscere le targhe 
degli autoveicoli. 
Completamente modulare, 
non si appoggia a nessun 
tipo di hardware dedicato 
e, mediante un sistema 
stand-alone, che già di suo 
può essere autosufficiente 
perché include le funzioni 
di videoregistratore di ba-
se, si pone come obiettivo 
quello di aggiungere intel-
ligenza a un sistema già 
esistente. 
Video Security Box è sul 
mercato da settembre 
2003 e in questo periodo 
è già stato protagonista di 
installazioni prestigiose, 
dove le precipue qualità 
di flessibilità ed elasticità  
hanno permesso di met-
tere a punto soluzioni 
personalizzate, in grado 
di assolvere esigenze 
diverse. 


